Umsatz: Wenn betriebswirtschaftliche Begriffe auf medizinisches Denken treffen
Veroffentlicht auf medcom24 (http://medkom24.eu)

Umsatz: Wenn betriebswirtschaftliche Begriffe auf medizinisches Denken treffen

Von IFABS
Erstellt am 2 Nov 2013 - 07:57

Das Explorations-Profil: Auf Kollisionskurs? Wenn betriebswirtschaftliche Begriffe auf medizinisches Denken treffen

Die Reaktionen der befragten Arzte auf den Begriff “Umsatz” decken das gesamte Spektrum von Zuriickhaltung bis zu Enthusiasmus ab, der Grundtenor der Einordnung ist jedoch
Uberaus positiv. Fir die Zurtickhaltenden wird mit dem Begriff etwas Notwendiges beschrieben, das die Praxistatigkeit Gberhaupt erméglicht und sichert, die Enthusiasten nutzen ihn als
Haupt-Zielparameter ihrer Arbeit. Erschreckend: knapp die Halfte der Arzte verwechselte Umsatz mit Gewinn.
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